
計画期間

計画の
概要と目標

平成２９年度は、経営発達支援計画目標に対して下記の事業に取り組んだ。

目標 実績 目標達成率 外部評価（5点満点）

4回 4回 100%

1回 1回 100%

22回 22回 100%

目標 実績 目標達成率 外部評価（5点満点）

2,300件 2,751件 119%

184件 185件 101%

目標 実績 目標達成率 外部評価（5点満点）

10回 10回 100%

56件 56件 100%

目標 実績 目標達成率 外部評価（5点満点）

384回 326回 85%

1回 2回 200%

目標 実績 目標達成率 外部評価（5点満点）

1回 1回 100%

回収数 1,900件 2,146件 113%

実施回数 1回 1回 100%

調査結果の配布先事業者数 5,000社 5,218社 104%

個別に活用した事業者数 17社 17社 100%

4.0

4.0

4.2

4.4

4.0

５．需要動向調査に関すること

実施内容

進出工場アンケートの実施

こおりやま産業博 来場者アンケート

大型店需要調査の実施

経営発達支援事業　平成２９年度実績報告

郡山商工会議所における経営発達支援計画の概要

 平成２８年４月１日～平成３１年３月３１日

　郡山商工会議所管轄内の６８．９％を占める小規模事業者は、東日本大震災・東京電力福島第
一原子力発電所事故による風評被害などにより売上・利益の減少に直面、事業者数が減少してい
る。
　事業者数の減少を食い止め、増加させるため、他の支援機関とも積極的に連携しつつ、小規模
事業者の持続的発展に資する事業計画の策定・実施、製造業の新分野への参入などを徹底的に
伴走型で支援していく。

販路開拓セミナーの開催回数

２．経営状況の分析に関すること

実施内容

分析実施案件の掘り起しに向けた事業者巡回件数

経営分析　支援件数

３．事業計画策定支援に関すること

実施内容

事業計画の重要性・意義を周知するセミナーの開催

事業計画　作成支援件数

４．事業計画策定後の実施支援に関すること

実施内容

定期的フォローの実施回数

巡回ヒアリング調査実施回数

（１）経済産業省認定：平成28年7月15日

（２）報告期間：平成29年4月1日～平成30年3月31日

１．地域の経済動向調査に関すること

実施内容

郡山市中小企業経営動向調査実施回数

経営実態アンケート調査実施回数



目標 実績 目標達成率 外部評価（5点満点）

1回 1回 100%

①出展事業者数 210社 233社 110%

②出展者のうち卸・小売業者数 120社 126社 105%

③出展者のうち建設・製造業者数 50社 41社 82%

④出店者のうち行政・団体等 40社 52社 130%

⑤BtoB商談件数 300件 804件 268%

⑥BtoC販売額 500万円 601万円 115%

⑦来場者数 19,000人 21,921人 115%

⑧事前準備セミナーの開催 1回 1回 100%

4回 4回 100%

〔内訳〕

45件 120件 267%

〔内訳〕 ①こおりやま産業博商談会　　　　  82件

②商い開拓！フロンティア商談会　38件

300食 330食 110%

外部評価（5点満点）

①融資制度勉強会

②出前金融相談会

③マル経協議会

④経営相談会＆一日公庫の実施

各支援機関との連携・情報交換

①郡山地域テクノポリス推進機構

②中小企業庁・復興庁

③東北大学地域イノベーション研究センター

④福島県事業引継ぎ支援センター

⑤オールふくしま経営支援協議会

外部評価（5点満点）

マル経内部審査会を通したＯＪＴ

専門家派遣への同行

県連・日商等実施研修への参加

外部評価（5点満点）

3.8

24回実施

133回実施

8件に参加

実　績

4.2

受発注商談会、産業博、セミナー等各種事業を実施

月1回、委員会にて情報交換

郡山サテライト運営協力、セミナー共催

施策等の情報交換を3回実施

4.0

4.0

  1回参加

  1回実施

  1回開催

12回実施

一日相談会を共同開催

経営発達支援事業評価委員会

各種研修への参加・視察研修の実施

９．事業の評価及び見直しをするための仕組みに関すること

実施内容

２回開催

OJTによるスキル向上

1回開催

実　績

14回開催

地域金融機関との連携会議

８．経営指導員等の資質向上に関すること

実施内容

職員資質向上研修会

税務研修会 3回開催

実施内容

フロンティアnetこおりやま　郡山市創業支援事業

日本政策金融公庫との連携

７．他の支援機関との連携を通じた支援ノウハウ等の情報交換に関すること

実　績

4回参加

次世代産業セミナー実施回数

大型店との商談会　商談件数

６．新たな需要の開拓に寄与する事業に関すること

実施内容

こおりやま産業博の開催

特産品の販路拡大：鯉料理　販売数

①ビッグデータ活用セミナー

②サーキュラー・エコノミーが拓く次世代ビジネスモデル

③セルロースナノファイバーセミナー

④健康経営・ヘルスケアセミナー


